Varainkeruu harrastustoimintasi tueksi -
kuinka toteutat onnistuneen kampanjan?

Vertaa eri vaihtoehtoja ja paata itse.




Kenelle tima opas on tarkoitettu?

Vastaatko koululuokan, urheiluseuran, joukkueen, yhdistyksen tai ryhmén varainkeruusta?
Teetko varainkeruutyota vapaaehtoisesti oman toimesi ohella? Haluatko omalta osaltasi auttaa
pitamaan harrastustoiminnan kulut kurissa tai mahdollistaa luokkaretken, leirikoulun tai ulko-
maanmatkan koululuokalle tai hankkimaan kalliita harrastusvalineita? Jos vastasit yhteenkin
kysymykseen myontavasti, sinulla on hyva syy lukea tama opas.

Saat oppaasta lisatietoa eri varainkeruuvaihtoehdoista. Voit vertailla eri vaihtoehtojen
sopivuutta omiin tavoitteisiisi ja kaytettavissasi oleviin resursseihin.

Opas auttaa sinua keskustelemaan monipuolisemmin eri vaihtoehdoista, kun valitsette
yhdessa luokallenne, seurallenne, joukkueellenne, yhdistyksellenne tai ryhmallenne sopivinta

varainkeruukampanjaa. Oppaan avulla osaatte kysya valitsemiltanne yhteistyokumppaneilta
oikeita kysymyksia, jotta saavuttaisitte tavoitteenne suunnitellun mukaisesti.

Selvita varainhankintanne tarve,
resurssit ja eri vaihtoehdot

Mita on harrastustoiminnan varainkeruu?

Harrastustoiminnan varainkeruu on tyypillisesti aikuisten jarjestaméaa kampanjamuotoista
toimintaa, jolla tuetaan taloudellisesti lasten harrastus- tai luokkatoimintaa. Tiettyjen kampan-
joiden toteutuksessa lapset voivat tehdé osan tyosta, toisissa kampanjoissa voivat vain aikuiset
olla mukana.

Kuka tahansa voi kayttaa varainkeruuta osana omaa tai ryhménsa toimintaa. Esimerkiksi mies-
ten harrastejadkiekkojoukkue voi kerata varoja ulkomaan turnausmatkaan tai
meripelastusseura uusien valineiden hankintaan.

Varoja voidaan hankkia kahdella eri tavalla:

1. Talkootydsuorituksilla

2. Myyntitoiminnalla

Kasittelemme téssd oppaassa molempia varainkeruutapoja ja mita ne tarkoittavat kaytdnnossa.

Millaisia resursseja varainkeruu vaatii?

Riippumatta valitusta tavasta, varainkeruu vaatii aina vahintadn

1. Varainhankinnasta vastaavan yhteyshenkilon ja

2. Talkoo- tai myyntityota tekevat henkilot

Mielipide

Myos voittoa tavoittelevat pankit, pankkiirilitkkeet ja rahoituslaitokset kayt-
tavat termia "varainhankinta”. Varainkerays taas on vastikkeetonta keraystoi-
mintaa ja tuo mieleen kerdyslippaat. Varainkeruu on vastikkeellista, voittoa
tavoittelematonta toimintaa, jossa molemmat osapuolet saavat
vaihtokaupassa vastikkeen.




Varainkeruun perussaannot

Riippumatta siitd, minka varainkeruukampanjan valitsette, muistakaa sopia
etukiteen aina seuraavista asioista:

1. Mika on tuottotavoitteenne?
2. Milla aikataululla toteutatte kampanjan?
3. Ketka kaikki osallistuvat kampanjaan?
4. Miten korvaatte itse valmistamienne tuotteiden tarvikkeet?
5. Milli tavalla myytte? (Tilausmyynti, kiinted myyntipiste vai ovelta ovelle?)
6. Milla tavalla ilmoitatte varainkeruukampanjastanne?
(Sahkoposti, lehti-ilmoitukset, ilmoitustaulut, mainoslehtiset?)
7. Kenen vastuulla on kateiskassa?
(Riittdva maard vaihtorahaa, rahojen tilitykset ja pankissa asiointi)
8. Milli tavalla hoidatte maksuliikenteen? (Rahojen tilitykset, viitenumerot)
0. Miten jaatte saadun tuoton?
(Tasaisesti kaikille vai korvamerkittyna tiettyyn tarkoitukseen?)
10. Miti teette yli jadville tavaroille? (Arvotteko, pitdako tekijé vailahjoitatteko jonnekin?)

Varainkeruun tarkein saanto

Koska toteutatte varainkeruukampanjan suurimmaksi osaksi vapaa-ajallanne
ja vapaaehtoisesti, verratkaa eri vaihtoehtojen tuottoja suhteessa tyomaaraan.

Jaa timj opas
Paatoksen tueksi
muillekin]!

Tunnistatko itsesi?

Varainhankinnan yhteyshenkil6 on haasteellisessa asemassa, koska hanen
tehtivianian on innostaa ja kannustaa mahdollisimman moni mukaan
varainhankintakampanjaan. Ennen sitd hanen on kuitenkin selvitettiva
tarpeisiin sopivimmat vaihtoehdot, vertailtava niita keskendan, esitettava
vaihtoehdot muille ja saatava paitos valitusta vaihtoehdosta.




Kymmenen keinoa toteuttaa
varainkeruukampanja

Tassa kappaleessa kasittelemme kymmenta yleisimmin kaytettya tapaa toteuttaa varainkeruu-
kampanja. Saat kayttoosi konkreettisia tarkistuslistoja, joiden avulla paaset helpommin tavoit-
teisiisi, eikd mikaan oleellinen asia jad huomioimatta.

Keksi- ja karkkirasioiden myynti

Keksi- ja karkkirasioita voi myyda helposti ympéari vuoden. Jos Yhdessai
valitsette myyntikampanjaanne piparkakkuja tai muita jouluisia pikku- kum .
leipid, marras-joulukuu on parasta myyntiaikaa. Kun suunnittelette ja P p anin
toteutatte kampanjaa, muista varmistaa kaksi tarkeaa asiaa: kans sa

1. Rasiat on varastoitu toimittajan ohjeiden mukaisesti

2. Parasta ennen -paivamaara on riittdvan kaukana

Leivonnaisten ja piparkakkutalojen
valmistus ja myynti

Piparkakkutalot menevat hyvin kaupaksi marraskuun puolenvalin
jaJouluaaton valilld. Vuodenaika ei muuten vaikuta leivonnaisten
myyntikampanjan ajankohtaan. Jos joukossanne on innokkaita ja
kykenevia leipureita, on leivonnaisten myynti hyva varainkeruukeino.

Kun suunnittelette ja toteutatte kampanjaa, kdyta apunasi
oheista tarkistuslistaa:

1 Halukkaiden leipurien maara selvitetty
2. Leivonnaisten maara ja tyypit sovittu
3. Allergiat ja muut yliherkkyydet huomioitu

(pahkinat, keliakia, maito, kananmuna, suklaa ym.)
4. Tarve ilmoittaa elintarvikkeiden tilapaisesta myynnista selvitetty
Vahintaan yhdella myyjistd on hygieniapassi

6. Leivonnaisten valmistus, kuljetus, sailytys, varastointi ja
esillepano elintarvikelain mukainen

7. Leivonnaisissa on tuoteseloste, mita aineksia valmistukseen on kaytetty

Elintarvikkeiden tilapaisestd myynnistd on saddetty Elintarvikelaissa 23/2006.
Lisatietoja saat esimerkiksi oman kaupunkisi tai kuntasi ymparistoyksikosta.
Selvita asia hyvissa ajoin etukateen.



Neuletuotteiden valmistus ja myynti

Neuletuotteiden paras myyntiaika on syksy, talvi ja kevat. Erityisesti
Joulun ldhelld kannattaa valmistaa erilaisia neuletuotteita, kuten suk-
kia, lapasia ja pipoja myyntiin, jotta ne ehtisivat hyvin pukinkonttiin.
Jos joukossanne on osaavia kisityolaisia, kannattaa heitd kannustaa
kutomaan vapaa-ajallaan erilaisia tuotteita yhteisesti myytéavaksi.
Kun suunnittelette ja toteutatte kampanjaa, muista kaksi tarkeaa
asiaa:

1. Osaavien ja halukkaiden kutojien méaara selvitetty

2. Neuletuotteiden maaré, tyypit, varit, mallit ja koot sovittu

Korttien ja kalentereiden myynti

Joulukorttien ja seuraavan vuoden kalentereiden myynti kannattaa aloit-
taa hyvissa ajoin ennen Joulua. Paras ajankohta on marraskuun alussa,
koska Joulua markkinoidaan joka vuosi hieman aiemmin ja vaihtoehtoja
joulukorteille ja kalentereille on runsaasti. Voitte jarjestaa korttikampan-
jan myos muiden juhlapyhien ja merkkipéivien yhteyteen. Tallaisia ovat
esimerkiksi ystavanpaiva ja paasidinen.

Hyva keino aloittaa on jarjestaa lapsille piirustuskilpailu. Parhaista pii-
rustuksista voitte painattaa kortit ja kalenterit valitsemassanne paino-
paikassa. Kun suunnittelette ja toteutatte kortti- ja kalenterikampanjaa, muista
kolme tarkeda asiaa:

1 Painopaikka valittu (digipaino, offset-paino vai laadukas lasertulostus?)
2. Paperilaatu valittu (kartonki, valokuvapaperi vai joku muu?)
3. Piirustuskilpailun sddnnot tehty (paperilaatu, varit, muut vaatimukset?)




Pesuaineiden ja WC-papereiden myynti

Ihmiset tarvitsevat pesuaineita ja wc-paperia ympari vuoden. Pesuai- Yhdes S é'.
neiksi kannattaa valita nestemaiset pesuaineet, koska niiden riit- k
toisug; on suurempi. WC-paperikampanjassa paperit kannattaa umppani n
myyda paaleittain. Kun suunnittelette ja toteutatte pesuaine- tai WC- k

paperikampanjaa, kayta apunasi oheista tarkistuslistaa: ans Sa

1. Tavarantoimittaja valittu

2. Myyntiehdot selvitetty (Toimitus- vai noutomyynti?)
Varastointitila jarjestetty (Pesuaineille limmin, WC-paperille kuiva varastotila)

Tavaroiden jakelu myyjille sovittu (Paikka ja ajankohta)

Vo w

Tarvittavat kuljetukset jarjestetty jakelua varten
(Kuomukarry, pakettiauto tai iso farmariauto)

Sukkien ja kodintekstiilien myynti -
Yhdessa

kumppanin

Sukkia ja kodintekstiileja voi myyda ympari vuoden.Ne sopivat yhta
hyvin seké arkiseen kayttoon ettd syntymapaiva- tai joululahjaksi.
Myytaviksi tuotteiksi kannattaa valita ainoastaan laadukkaita tuot-
teita, jotta et joutuisi kayttdmadn omaa aikaasi virheellisten tuotteiden
palautuksiin ja reklamaatioihin. Kun suunnittelette ja toteutatte sukkien
ja kodintekstiilien myyntikampanjaa, kayta apunasi

oheista tarkistuslistaa:

kanssa

1. Tavarantoimittaja valittu

2. Myyntiehdot selvitetty (Toimitus- vai noutomyynti, yli jaévien palautus?)
3. Tavaroiden jakelu myyjille jarjestetty

Arpajaiset

Arpajaisia voi jarjestdd ympari vuoden. Arpajaiset edellyttavat viranomaisilta arpajaisluvan,
joka on syyta hoitaa kuntoon ennen kuin alatte kerata arpajaispalkintoja.
Kun jarjestatte arpajaisia, muista ndma tarkeat asiat:

1. Arpajaisten sdannot laadittu
2. Arpajaislupa saatu

3. Padpalkinto hankittu

4. Muut palkinnot hankittu




Myyjaiset ja kirpputori

Myyijaiset ja kirpputori ovat hyva tapa kerata varoja ympari vuoden. Voitte
myyda samassa paikassa vaikka kaikkia edellda mainittuja tuotteita ja pitaa
arpajaiset tilaisuuden paatteeksi.

Kirpputorille on syyta tuoda ajankohtaan sopivia ja ensisijaista kohdery-
hmaa kiinnostavia, hyvakuntoisia tavaroita. Esimerkiksi loppukevaasta ei
kannata myyda luistimia ja lasketteluvalineitd — niiden paras myyntiaika on
ensilumen aikoihin tai kun paikalliset luistelu- ja jadkiekkoseurat aloittavat
toimintansa kesdkauden jalkeen. Kun suunnittelette tai jarjestatte myyjaiset
tai kirpputorin, muista kaksi tarkeaa asiaa:

1. Tilavaraus tehty

2. Tilajarjestelyt varmistettu
(Myyntipoydat, rekit, elintarvikkeiden sailytysmahdollisuus)

Yleisotapahtuma

Yleisotapahtuman voi jarjestad koska tahansa. Koulujen kesdloma-aika ei
kuitenkaan ole paras ajankohta. Jos kenelld tahansa on mahdollisuus tulla
yleis6tapahtumaan, siitéd taytyy aina tehda ilmoitus poliisille.

Poliisiviranomainen arvioi mahdollisesti tarvittavat erityisjarjestelyt ja
esimerkiksi asettaa vaatimukset jarjestysmiesten maaralle, adnentoistolle ja
lilkenteenoh-jaukselle. Kun suunnittelette tai jarjestatte yleiséotapahtuman,
kayta apunasi oheista tarkistuslistaa:

1. Yleis6tapahtuman kohderyhma paétetty (Rajattu vai rajoittamaton?)

2. Jarjestyksenvalvonta jarjestetty (Lukumaérs, oltava voimassa
olevat jarjestyksenvalvojakortit)

Ilmoitus yleisétapahtuman jarjestamisesta tehty poliisiviranomaiselle
Tilavaraus tehty

Liikenne- ja pysakointijarjestelyt hoidettu

o v W

Tilaisuuden juonto, esiintyjat ja ohjelma jarjestetty

Talkootyot

Taman voit

Eri tyyppisia talkootdita voi tehda ympari vuoden, kuten esimerkiksi koti- w2 2
tai yritysmuuttoja, vihannesten lajittelua vihannestukkurilla tai main- tEhda‘ 1tse
oskuorien tayttoa. Eri vuodenaikoina on tarjolla eri talkootyémahdollisu-
uksia, kuten esimerkiksi talvella lumen luontia rakennusten katolta.

Talkootoissa on oltava voimassa oleva talkoovakuutus, jos tyo on sen
luontoista, ettd sithen osallistuvilla on tapaturmariski. Kun suunnittelette
talkootyota, kayta apunasi oheista tarkistuslistaa:

1. Talkoovakuutus otettu ja talkoovaki nimetty
3. Tyon sisalto selvitetty riittavan tarkasti
4. Tarvittavat varusteet hankittu (haravat, hanskat, turvavaljaat jne.)



Listaa vaatimukset ja vertaile
vaihtoehtoja

Toivottavasti sait edellisestd kappaleesta hyvia vaihtoehtoja ja uusia ideoita toteuttaa
varainkeruukampanja tavoitteisiinne ja resursseihinne sopivimmalla tavalla.

Tassa kappaleessa annamme sinulle vield konkreettisia vinkkeja siitd, mihin asioihin sinun
kannattaa kiinnittda huomiota kun teette lopullisen valinnan.

Vertaile eri vaihtoehtoja keskendédn. Mieti, kuinka paljon kukin vaihtoehto vaatii ponniste-
luja, jotta saavutatte tavoitteenne. Kuinka monta myyjaa, talkootyolaista tai vapaaehtoista
saat mukaan kampanjaan? Vertailussa voit kayttaa apunasi esimerkiksi

tallaista vaatimuslistaa:

1. Minun ei tarvitse osata asioita etukiteen tai tehda kaikkea itse.
Voin toteuttaa varainkeruukampanjan yhteistyossd osaavan kumppanin kanssa.

2. Minun ei tarvitse miettid vuodenaikaan sopivinta varainkeruukampanjaa.
Voin toteuttaa sen vuodenajasta riippumatta.

3. Minun ei tarvitse olla tietyssi paikassa tiettyyn aikaan.
Voin toteuttaa varainkeruukampanjan paikasta riippumatta.

4. Minun ei tarvise olla yhteydessé viranomaisiin. Valittu varainkeruukampanja
ei vaadi erityisid lupia, ilmoituksia, vakuutuksia tai tilajarjestelyita.

5. Mahdollisimman moni voi osallistua varainkeruukampanjaan.
Valittu varainkeruukampanja ei vaadi erityistd henkilokohtaista osaamista.

6. Valittu varainkeruukampanja sopii arvoillemme.

7. Kannamme vastuumme terveellisistd eliméntavoista. Varainkeruutuotteet
ovat terveellisia tai edistavat hyvaa vointia.

8. Valitut tuotteet eivit pilaannu tai niilld ei ole parasta ennen -pdiviysta.
9. Valitut tuotteet eivit vaadi varastointitilaa.
10. Valitun varainkeruukampanjan henkil6kohtainen vastuuni

ei ole kohtuuttoman suuri.

Valitse mielestasi kaksi tai kolme parasta vaihtoehtoa ja siirry seuraavaan vaiheeseen: val-
mistaudu varainkeruukampanjaan.



Valmistaudu varainkeruukampanjaan

Olet nyt valinnut mielestési kaksi tai kolme sopivinta vaihtoehtoa. Ennen kuin teet lopullisen
paatoksen, voit vield hankkia lisatietoa paatoksesi tueksi. Paras tapa on tutustua eri varainke-
ruutapojen toimivuuteen kaytannossa.

Kysele tuttaviltasi, ovatko he toteuttaneet vastaavia kampanjoita ja kuinka he ovat paasseet
tavoitteisiinsa. Selvitd, kuinka paljon aikaa he ovat joutuneet kayttamaéan ja oliko
tulos odotuksen mukainen.

Ellei tuttavapiiristasi 1oydy kokemusta, voit pyytda varainkeruutuotteita tarjoavilta
yrityksilta asiakasreferensseja ja tutustua niihin.

Jos paadyt valitsemaan varainkeruukumppanin sen sijaan, etta tekisit kaiken itse, arvioi
potentiaalinen kumppanisi esimerkiksi alla olevin perustein:

1. Yritys on kotimainen.

2. Yritys on tunnettu ja toiminut alalla pitkaan.

3. Yritys tukee nikyvésti lasten ja nuorten hyvinvointia.

4. Yritykselld on lukuisia ndytt6ji onnistuneista varainkeruukampanjoista.

5. Yritys auttaa tavoitteidesi asettamisessa ja suunnittelee varainkeruukampanjan

yhdessa sinun kanssasi.

6. Saat opastusta oikeiden tuotteiden valinnassa.
7. Saat veloituksetta tuoteniytteet kiytto6n myyntisi tueksi.
8. Kaikki myyjési saavat kidyttoonsa kirjallisia ohjeita ja tarkistuslistoja

myyntitoimintansa tueksi.

. Yritys vastaa myytéavien tuotteiden kuljetuskustannuksista.
10. Voit palauttaa yli jaidneet tuotteet veloituksetta ilman ylimaaraisia

maksuja jo myydyista tuotteista.

Kun olet punninnut eri vaihtoehtoja keskenéan, esitd mielestasi parasta vaihtoehtoa muille.
Tehkaa yhteinen paatos teille sopivimmasta tavasta. Sitouttakaa kaikki tekijat yhteiseen tavoit-
teeseenne jo hyvissa ajoin ennen varainkeruukampaajaanne.
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Mika on teidan tarpeisiinne paras
varainkeruuvaihtoehto?

Tutustu rauhassa eri vaihtoehtoihin. Pilkkosetin varainkeruu-tuotteisiin ja toimintamalliin voit
tutustua osoitteessa www.pilkkoset.fi.

Voit myos kayda katsomassa Pilkkosetin facebook-sivuilla, miten muut ovat onnistuneet var-
ainkeruukampanjoissa: www.facebook.com/pilkkoset
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